ENTREVISTA

i
| MARIA JOSE
SANCHEZ

Directora de
Expodental

“Expodental se
ha convertido
en un referente
indudable

para el sector
europeo”

| Salén Internacional de Equipos, Ser-

vicios y Productos Dentales Expodental
celebrara su edicion de 2012 entre los dias
23 y 25 de febrero en la Feria de Madrid.
Maria José Sanchez, que repite como di-
rectora al frente de la muestra, no quiere
ni oir hablar de la crisis y encara con op-
timismo el certamen. Su objetivo: alcanzar
las 300 empresas expositoras, superando
asi las 260 empresas presentes en el afio
2010.

De hecho, asegura Maria José Sanchez,
a cinco meses de su inauguracion, Expo-
dental ya tiene contratado el 88 por ciento
de su superficie de exposicion. Ademas, la
directora del salon explica que este incre-

mento en la oferta deberia traer aparejado
también un aumento en el nimero de visi-
tantes ante la posibilidad de poder compa-
rar, en un solo lugary en sélo tres dias, los
productos y los precios de una compafiiay
los de su competencia.

Mientras tanto, Expodental sigue intro-
duciendo mejoras en su organizacion para
facilitar la labor tanto de los expositores
como de los visitantes. En este sentido, se
habilitara un Speakers’ Corner -lugar en
el que las empresas podran presentar sus
productos y explicar los Gltimos avances-y
se crearan pasillos mas anchos para favo-
recer la circulacion y las areas de descan-
so para el profesional.
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“A cinco meses de su inauguracion, ya esta
contratado el 88 por ciento de la superficie de
exposicion. Nos encontramos muy cerca de nuestro
ohjetivo de superar las 260 empresas expositoras
de la ultima edicion y alcanzar las 300”

Pregunta. ;Por qué ha decidido Ifema y Fenin adelantar esta edi-
cién de Expodental dos semanas en su calendario habitual?

Respuesta. Se trata de una decision consensuada con el sector para
encontrar las fechas mas adecuadas y favorecer la visita de los profe-
sionales. Expodental celebrara su décimo segunda edicion entre el 23
y el 25 de febrero de 2012, como comentaba, dos semanas antes de lo
habitual. Asi evitamos la cercania con otros eventos del sector y logra-
mos situar Expodental de forma estratégica en el calendario ferial de
esta industria, aunando la idoneidad de las fechas para el sector con
la disponibilidad de los pabellones del recinto de Feria de Madrid més
adecuados para esta cita.

P. Otro cambio sorprendente, en el contexto de crisis en el que
estamos inmersos, es el aumento de la superficie de exposicion pro-
ducido con el paso de la feria a los pabellones 7 y 9. (Es que hay
previsiones de que aumente el nUmero de empresas expositoras?

R. En la dltima edicion, tuvimos que habilitar una lista de espera
porgue se incrementaron notablemente la demanda de empresas que
guerian participar y, a cinco meses de su inauguracion, 200 empresas ya
han confirmado su presencia en Expodental. Esto significa que ya esta
contratado el 88 por ciento de la superficie de exposicion prevista para
el certamen. De esta forma, nos encontramos muy cerca de cumplir
uno de los objetivos que nos planteamos al comenzar la comercializa-
cion de la edicion 2012: pasar de las 260 empresas expositoras de la
ultima edicion, a 300.

P. ¢(Piensan que son méas adecuados los pabellones 7 y 9 que la
anterior ubicacion de la feria (12 Y 14)?

R. En conjunto, los pabellones 7 y 9 suman una superficie mayor
que la de la ubicacion anterior. Ademas, se sitlan en el eje central,
gue tiene un acceso mas agil para los visitantes desde los principales
medios de transporte que llegan hasta al recinto ferial. La ampliacion
de la superficie permitira, asimismo, hacer mas confortable la visita de
los profesionales a Expodental, ya que, entre otras cosas, se crearan
pasillos méas anchos para facilitar la circulacion y las areas de descanso
para el profesional.

P. En 2010 crecieron las firmas extranjeras presentes en Expo-
dental, que llegaron hasta el 20 por ciento. ¢Esperan que se manten-
ga esta tdnica ascendente?

R. Tal y como afirma, la edicion pasada, el certamen se incremento
en un 20 por ciento la presencia de expositores extranjeros, con un
total de 42 compaiiias de 12 paises. Entre las nacionalidades con mayor
participacién, destacaron las empresas italianas, alemanas, danesas y
francesas. Junto a ellas también se pudieron conocer propuestas llega-
das desde Suiza, Estados Unidos, Israel, Japon, Portugal, Reino Unido,
China o Corea. La importancia de la presencia internacional se vio re-
flejada, asimismo, en los visitantes extranjeros, que llegaron desde 54
estados. En esta edicion todavia es pronto para dar cifras exactas, pero
creemos que se incrementara de nuevo la participacion extranjera, ya
gue Expodental se ha convertido en un referente indudable para el
sector internacional, especialmente el europeo.

P. ;Se dedicara especial atencion a algun pais como, por ejemplo,
se hizo con Dinamarca en 2010?

R. Efectivamente, en la convocatoria 2010 del Salén tomé especial
relevancia la presencia de importantes firmas danesas del sector bu-
codental, cuya participacion fue coordinada a través de la Embajada
de Dinamarca en Espafia y Export Promotion Denmark. Debido al éxito
obtenido, la Embajada de Dinamarca ha decidido repetir la experien-
cia y vuelven a participar en la Feria. Por el momento, el resto de la

Maria José Sanchez ha desarrollado una intensa carrera profesional dentro
de Ifema, donde se ha ocupado de numerosos certamenes de diferentes sec-
tores -muebles, animales, educacion, inmigracion, optica, hosteleria, etc.-.

participacion internacional viene de la mano de empresas que se
presentan de forma independiente, no bajo el paraguas de una re-
presentacion “oficial”.

P. Y en cuanto a nimero de visitantes, ¢ve posible que se supe-
re la barrera de los 40.000?

R. Si, creo que es muy posible. Normalmente la visita de profesio-
nales crece si aumenta también la oferta disponible, ya que la Feria
se hace mas atractiva por la variedad de empresas expositoras, por
la posibilidad de comparar, en un solo lugar y en sélo tres dias, entre
los productos y precios de una compafiia y los de su competencia.
En este contexto de crecimiento del nimero de expositores, parece
légico que también aumenten los visitantes.

P. La pasada edicion se realizaron acuerdos especificos con el
COEC para atraer y facilitar la visita de profesionales de Catalufia.
¢:Se tradujeron estos esfuerzos en resultados concretos?

R. Los profesionales catalanes que acudieron al certamen bajo
este acuerdo quedaron muy satisfechos con el trato recibido y con
la oferta de la Feria, segun las encuestas realizadas durante el cer-
tamen. Las buenas impresiones de los visitantes catalanes sobre
Expodental han contribuido a que, a fecha de hoy, la mayoria de
empresas dentales con sede en Cataluna nos hayan confirmado ya
su participacion, y con una importante presencia en cuanto a stands
y metros cuadrados.

“La ampliacion de la superficie permitira hacer
mas confortable la visita de los profesionales a
Expodental, ya que, entre otras cosas, se crearan
pasillos mas anchos para facilitar la circulacion y
las areas de descanso”
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“Se estan organizando unas
interesantes jornadas sohre el
sector, que se celebraran de forma
paralela a la exposicion comercial”

P. (Cree que puede afectar de algin modo
a Expodental el traspaso de la gestién del FDM
de Puntex a la Fira?

R. No, no creo gque nos afecte. FDM tiene un
perfil distinto del de Expodental. Se trata de un
congreso profesional, mientras Expodental se ha
consolidado como la Feria mas importante para
el sector bucodental nacional y en un referente
de primera linea en el europeo.

P. ¢El posicionamiento de Expodental a nivel
europeo en estos dos Ultimos afios ha experi-
mentado algiin cambio?

R. Expodental es una cita indiscutible para el
sector bucodental europeo. El salén se ha con-
solidado como un referente clave para toda la industria de Europa. De
hecho, la edicién pasada increment6 en un 20 por ciento la presencia
de expositores extranjeros y, como le he comentado anteriormente, las
previsiones apuntan a que seguiremos creciendo en 2012.

P. Aparte de las novedades ya comentadas, ;qué otras novedades
destacaria de la proxima edicién de Expodental?

R. Las novedades mas importantes son siempre las que presen-
taran nuestros expositores, pero alin es un poco pronto para anun-
ciarlas. Por parte de la organizacion, en la proxima edicion, y entre
otras iniciativas, se creara el espacio Speakers’ Corner para los ex-
positores. En esta area, los representantes de las compafiias partici-
pantes que lo soliciten podran contar con un lugar donde promover
sus productos, explicar los Ultimos avances realizados por sus firmas
0 presentar temas de actualidad para el sector ante el auditorio

Maria José Sanchez asegura que el adelanto de la fecha habitual de Expodental en el calen-
dario ferial ha sido para evitar su cercania con otros eventos del sector.

“Con el Speakers’ Corner los expositores podran
contar con un lugar donde promover sus productos,
explicar los ultimos avances realizados por sus
firmas o presentar temas de actualidad para el
sector ante el auditorio asistente”

asistente. Con esta iniciativa se pretende dotar a la Feria de un es-
pacio de promocion més para los profesionales. Ademas, el primer
dia de Feria, sera un dia especialmente dedicado a los estudiantes
de Odontologia, para promover su acercamiento practico a la pro-
fesién. Asimismo, el certamen esta organizando unas interesantes
jornadas sobre el sector, que se celebraran de forma paralela a la
exposicion comercial.

P. ¢(Se va a continuar este afio con el pre-registro y el punto de
encuentro?

R. Por supuesto, pensamos que es un servicio para obtener el maxi-
mo rendimiento de la visita al certamen. Por ello, se habilitara, a
través de la web (www.expodental.ifema.es) el “Punto de Encuentro
Profesionales”. Este apartado permitira a los asistentes solicitar citas
de trabajo con las empresas participantes de mayor potencial para su
negocio, asi como gestionar con antelacion su presencia en Expodental,
optimizando al méximo su visita. Asimismo, los registrados recibiran
informacion sobre acciones que van a desarrollar las empresas durante
el salon. Esta inscripcion les proporciona ademas ingreso directo a los
pabellones de Expodental.

P. Por lo que llevan contratado, ;cudales son los sectores de la
odontologia que van a tener mas presencia en Expodental?

R. Por el momento, la participacion por segmentos esta bastante
equilibrada. El salén presenta una completa oferta que se mostrara
ordenada en torno a las areas de equipamiento y mobiliario clinico;
equipamiento y mobiliario de protesis; consumo e instrumental de
clinica; consumo e instrumental de protesis; implantologia, servicios
e informatica. Todas las areas son de gran importancia. Hay que
tener en cuenta que Expodental es un certamen de especial interés
para un amplio colectivo de profesionales, integrado por auxilia-
res de clinica, cirujanos maxilofaciales, estomatdlogos, higienistas,
representantes de laboratorios, odontoélogos, ortodoncistas, proté-
sicos, entre otros, asi como los actuales estudiantes de alguna de
estas especialidades.
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